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商談に向けてきめ細やかな対応で準備万全 

当社は平成２３年創業、屋根工事業・建築資材販売業を営み、防滑材を活用した営業施

工をする販売取扱店様を全国的に募集することで全国展開・販路拡張を図っています。特

に、防滑事業は、高齢化時代を迎えた今日、高齢者が転倒事故で寝たきりになることを防

止するため、スロープ・手すりと並んでバリアフリーの標準になると考えられていること

から、莫大な市場拡大が見込まれ、新規

事業をお探しの全国多業種の事業者様

が参入されています。 

 取扱商品である、防滑材「カパラグリ

ップ」は特許を取得、さらに静岡県のリ

サイクル認定品であり、環境にも配慮し

た商品となっています。当社では、自社

開発防滑材を営業・施工する事業者様を

募集する活動を昨年より本格的に開始

し、現在、参入頂いている事業者様は全

国で約４０社に拡大しています。 

商談成約に向けての活動としては、営

業担当者がガイドブック掲載企業から新規参入が見込まれそうな企業様をリストアップし

商談申込書を作成しました。商談を受諾いただいた企業様が決定してからは、フェア当日

の商談時間のアポ取りのほか、事前に会社案内や商品カタログを送付して当社の事業内容

をご理解いただくとともに、事前に連

絡を取り合うなどして当日の商談を迎

えました。事前準備を万全に行い商談

に挑んだ結果、新規事業者様３社と御

契約に至りました。事業拡大には、取

引する遠州信用金庫様の支援が必要不

可欠であり、共に良い関係の構築に努

め、今後も相互に協力し合っていきた

いと考えています。 

施工研修風景 

代表者 名倉孝次氏 

静岡県 湖西市役所様 玄関前 施工風景 


